
Результаты 
Группы Займер
II квартал 2026 года



Кредитование В2С Кредитование 
В2В

Технологии 
и инфраструктура

• Краткосрочные
займы 

• Среднесрочные
займы 

• Продукты
с кредитным 
лимитом

• Привлечение 
новой клиентской 
аудитории

• Кросс-продажи 
кредитных 
продуктов

• Кредитование 
малого и среднего 
бизнеса

• Селлеры 
маркетплейсов 
и предприниматели

Технологическая 
компания, 
обеспечивающая 
работу платформы 
онлайн-кредитования

Транзакционные сервисы Взыскание

• Развитие цифрового банка

• Электронный кошелек Qplus

• Платежные сервисы

Цифровые 
платежные 
решения 
для бизнеса

Цифровой 
сервис 
для таксопарков 
и водителей

Платежная 
система для 
переводов 
по РФ и за рубеж

Автоматизированное 
профессиональное 
коллекторское 
агентство

2

22+ млн чел.

Объем выдач за всю 
историю компании

Зарегистрировано 
в клиентской базе

350+ млрд₽

Группа компаний Займер



Ключевые итоги II квартала 2026 года 3

Финансовые результаты

• процентные доходы: 
4,5 млрд руб. (-1%)

• комиссионные доходы: 
0,7 млрд руб. (+14%)

• операционные расходы: 
2,2 млрд руб. (-2%)

• чистая прибыль: 
484 млн руб. (+11%)

Операционные показатели

• объем выдач: 
10,8 млрд руб. 

• объем выдач «Лимит+» 
10,1 млрд руб. 

• фокус на прибыльности 
и смене бизнес-модели

Основные события квартала

• опубликован Годовой отчет 
за 2025 год

• Проведено ГОСА 17 июня

• Займер – один из лучших 
кредиторов в рэнкинге 
МФО по количеству 
обоснованных жалоб 
(ЦБ РФ)

Развитие транзакционного бизнеса

• Приобретено 50% платежной системы «БЭСТ», 
расширяющей платежную инфраструктуру 
Группы и доступ к новым клиентским сегментам.

Дивиденды

• За IV квартал 2025 года акционеры одобрили 
дивиденды в размере 1,11 млрд рублей или 100% 
от чистой прибыли. Дивиденды выплачены в июле.

• За I квартал 2026 года акционеры одобрили выплату 
436 млн рублей или 100% от чистой прибыли. 
Дивиденды выплачены в июле.

• За II квартал 2026 года Совет директоров рекомендовал 
выплату 486 млн рублей или около 100% от чистой 
прибыли.



4Регуляторные изменения II-IV квартала 2026 года

КЛЮЧЕВЫЕ 
ИЗМЕНЕНИЯ

ЭФФЕКТ 
ДЛЯ РЫНКА

✓ Ограничение лимита начислений («иксы») 
со 130% до 100% с 01.04.2026

✓ Вступил в силу новый Базовый стандарт с 01.07.2026:

• запрет автосогласия на доп. услуги

• более полное информирование об условиях займа

• запрет маскировки условий в договоре

✓ Сокращение МПЛ на IV квартал

✓ Количественное ограничение займов в одни руки 
с 01.10.2026

✓ Снижение уровня одобрения займов

✓ Снижение маржинальности МФО

✓ Рост давления на менее устойчивых 
участников рынка

✓ Усиление консолидационных тенденций

Усиление регулирования создает условия для консолидации рынка
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5Операционные результаты II квартала 2026 года

Снижение выдач на 4% кв/кв обусловлено перестройкой 
бизнес-модели и более избирательным подходом 
к выдачам с фокусом на прибыльность. Продукты 
с кредитным лимитом сформировали 93,5% выдач 
во II квартале.

Объем выдач, млрд рублей

Источник: данные компании
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Новые Повторные
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Во втором квартале мы продолжили изменение 
структуры выдач в соответствии с выбранной бизнес-
моделью. Следующим приоритетом станет расширение 
каналов привлечения новых клиентов при сохранении 
взвешенного подхода к управлению рисками.

Объем выдач, млрд рублей



6Финансовые результаты II квартала 2026 года

Во II квартале маркетинговые расходы 
и расходы КИБ «Евроальянс» остались 
на уровне I квартала, остальные расходы 
снизились на 5% благодаря принимаемым 
мерам по оптимизации затрат.

Источник: данные компании
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Комиссионные доходы
Процентные доходы

5,8
5,3

Процентные доходы незначительно снизились 
вместе со снижением выдач. Комиссионный 
доход вырос кв/кв на 14% за счет предложения 
комиссионных продуктов большей доле 
клиентов. При этом компания сохраняет фокус 
на балансе прибыльности и клиентской 
лояльности. 

Операционные расходы, 
млрд рублей

Структура доходов, млрд рублей
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Резервы и ставка резервирования, 
млрд рублей

62,1%
61,5%

63,9%

Ставка 
резервирования

Величина 
резервов

Резервы снизились на 7% на фоне снижения 
выдач, проведенных ранее цессий 
и корректировки риск-подходов. При этом 
ставка резервирования выросла из-за 
изменения структуры портфеля и качества 
входящего клиентского потока. Управление 
риском через лимитную политику и скоринг 
позволило снизить абсолютный объем 
резервов несмотря на рост ставки.

Маркетинговые расходы
Остальные расходы

5,2

Операционные 
расходы КИБ 
«Евроальянс»

2,3
2,5

1,81,9
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7Чистая прибыль и рентабельность II квартала 2026 года

Чистая прибыль II квартала 2026 года выросла на 11% кв/кв за счет 
снижения резервов и контроля операционных расходов. 

Источник: данные компании

На конец первого полугодия Группа сохраняла практически 
нулевую долговую нагрузку и 4,9 млрд рублей денежных 
средств и их эквивалентов. Значительный объем ликвидности 
позволяет Группе сохранять финансовую гибкость при выплате 
дивидендов и развитии бизнеса.

Чистая прибыль Эффект убытков банка

Чистая прибыль, млн рублей

945

214 211
651 695

ROA

ROE

Рентабельность

НМКК 2НМКК 1

85% 205%

Группы

14%

10%

Группы без Банка

16%

19%



Дивиденды, млн рублей

8Дивиденды

Платим дивиденды 
ежеквартально.

Дивидендная доходность 
по итогам 2025 года 
составила около 19%

Займер обеспечивает 
один из самых высоких
показателей дивидендной 
доходности среди 
российских публичных 
компаний.

Суммарная выплата 
по итогам 2025 года 
составила 2,729 млрд 
рублей или 27 рублей 
29 копеек на акцию.

Совет директоров Займера 
рекомендовал дивиденды 
за II квартал 2026 года 
в размере 486 млн рублей 
или около 100% чистой 
прибыли за период.

458 473

688

1110

436
486

1 кв 2025 2 кв 2025 3 кв 2025 4 кв 2025 1 кв 2026 2 кв 2026

Не менее 50% чистой 
прибыли  направляем 
на дивиденды.



9Стратегия Группы Займер

1 2

4

Сохранение 
лидерских позиций 
и эффективности 
основного бизнеса

Диверсификация 
бизнеса, в т.ч. развитие 
транзакционного 
направления

Кросс-продажи 
и синергии между 
бизнес-направлениями

Развитие 
технологической 
платформы

3



Развитие Группы через M&A 10

Приобретение 51% 

Возможность 
кредитовать селлеров 

и МСБ

февраль 
2026

Приобретение 100% 

Возможность развивать 
банковский 

и транзакционный сервисы

Приобретение 50% 

Возможность предлагать 
бизнесу расчетные 

продукты

Приобретение 50% 

Возможность выйти 
на аудиторию таксистов 

и таксопарков

Приобретение 50% 

Выход на новую 
аудиторию клиентов 
платежных сервисов

март
2025

июнь
2025

февраль 
2026

июнь
2026

Логика развития новых направлений: диверсификация бизнеса, увеличение доли некредитных доходов и развитие 
синергий между компаниями Группы.



11Развитие банка «Евроальянс»

Эквайринг

• Ведется работа 
по расширению 
партнерской 
и агентской сети

• Запущены первые 
крупные мерчанты

Электронный кошелек 
Qplus

• Открыто 478 тыс. 
кошельков за 6 мес. 
работы

• Запущена виртуальная 
карта Qplus

КИБ «Евроальянс» приобретен в июне 2025 года.

Стратегическая цель – развивать «Евроальянс» как цифровой банк и основу транзакционного направления Группы.

Платежные и кредитные 
решения для МФО

• Заключены 
первые договоры на 
проведение платежей

• Ведутся переговоры 
с несколькими МФО

Сервис платежей 
и переводов для бизнеса

• Заключены первые
договоры с партнерами

• Ведется работа 
по расширению 
партнерской сети 
и увеличению оборота

КИБ «Евроальянс» во II квартале 2026 года:

• завершает модернизацию IT-инфраструктуры под платежные сервисы

• начал интеграцию с базами данных Единой Биометрической системы (ЕБС)

• вступил в Росфинком, подключился к системе SWIFT

• активно развивает валютную инфраструктуру.

доля комиссионных 
доходов во II квартале

41% (+19 п.п.)

Фокус до конца 2026 года: рост транзакционной активности, комиссионных доходов и клиентской базы цифровых продуктов.



12Приобретение платежной системы «БЭСТ»

О платежной системе «БЭСТ»:

• специализация на денежных переводах 
и платежах; 

• 45 стран; 

• более 300 банков в партнерской сети; 

• 50% приобретены за 587 млн руб. 

Развитие во II квартале:

• оборот +156% кв/кв; 

• количество операций +114% кв/кв; 

• завершена интеграция с КИБ «Евроальянс»; 

• начат переход к прямым отношениям с банками 
стран получения; 

• расширяется партнерская сеть

Займер приобрел 50% платежной системы «БЭСТ» в июне 2026 года

Роль БЭСТ в Группе: развитие платежного направления, выход в новые клиентские ниши и расширение собственной 
транзакционной инфраструктуры



13Развитие МКК «Селлер Капитал»

Сохранение качества 
портфеля и адаптация 
к изменениям на рынке 
маркетплейсов –
ключевой вектор 
деятельности до конца 
года.

Во II квартале 
проведена детальная 
проработка алгоритмов 
взыскания 
просроченной 
задолженности.

Займер приобрел 51% МКК «Селлер Капитал» в марте 2025 года.

Основная специализация компании – кредитование продавцов на маркетплейсах.

До 10% портфеля 
довели долю займов 
на открытие 
франчайзинговых точек

Актуализирована 
модель развития 
на 2026-2027 годы

Фокус до конца 2026 года: развитие новых кредитных направлений при сохранении качества портфеля и взвешенного 
риск-подхода.



14Развитие цифровых платформ Таксиагрегатор и IntellectMoney

• Вышел в новый сегмент – велокурьерские парки

5,5+млрд руб. – оборот в квартал

+67% кв/кв – EBITDA II квартала

Запущен эквайринг в контуре Группы

Интеграция с КИБ «Евроальянс» завершена

Обеспечили Таксиагрегатору полный объем 
приема платежей

+15% – выручка II квартала, кв/кв

+13% – рост клиентской базы, кв/кв

Приобретение 50% двух цифровых сервисов Займер анонсировал в ноябре 2025, сделки закрылись в феврале 
2026. Сделки расширяют присутствие Группы на рынках финансовых услуг для МСБ и ИП и создают 
дополнительные возможности для привлечения и удержания клиентов.

Фокус до конца 2026 года: развитие совместных сервисов с «Евроальянсом» и внутригрупповых платежных 
и клиентских сценариев.



15Ключевые факторы инвестиционной привлекательности Группы

Один из лидеров российского 
рынка цифрового 
микрофинансирования

Высокоавтоматизированная
и эффективная бизнес-модель

Собственная 
технологическая 
платформа

Низкая долговая 
нагрузка и высокий запас 
ликвидности

Регулярные 
дивидендные 
выплаты

Потенциал 
диверсификации 
за счет новых направлений

Опытная команда 
и открытая коммуникация 
с рынком

Более 22 млн человек 
в клиентской базе 
и значительный массив данных



Подписывайтесь и следите за нами:

Market Power Альфа ИнвесторБазар Макс

8 800 707-01-45 ir@zaymer.ru ir.zaymer.ru

YouTube ВК

Telegram СМАРТЛАБПрофит Пульс Видео о компании Отчетность МСФО

http://ir.zaymer.ru/
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Приложения



18Консолидированный отчет о прибыли и убытке

Тыс. руб. 2 Q 2025 1 Q 2026 2 Q 2026

Процентные доходы, рассчитанные по методу эффективной процентной ставки 5 320 352 4 570 474 4 536 634

Процентные расходы (10 019) (25 579) (24 281)

Чистая процентная маржа 5 310 333 4 544 895 4 512 353

Оценочный резерв под кредитные убытки (2 477 025) (1 935 221) (1 791 983)

Чистая процентная маржа после создания резерва под кредитные убытки 2 833 308 2 609 674 2 720 370

Комиссионные доходы 444 028 642 999 734 448

Комиссионные расходы (84 667) (129 437) (236 536)

Общие административные расходы (1 814 044) (2 283 539) (2 245 125)

Доходы за вычетом расходов от переоценки иностранной валюты 0 718 (1 112)

Прочие операционные доходы и расходы, нетто (125 387) (190 077) (124 885)

Прибыль до налогообложения 1 253 238 650 338 847 160

Расходы по налогу на прибыль (307 828) (213 713) (363 328)

ПРИБЫЛЬ ЗА ОТЧЕТНЫЙ ПЕРИОД 945 410 436 625 483 832

Источник: МСФО отчетность



19Консолидированный отчет о финансовом положении
Тыс. руб. 30.06.2025 31.03.2026 30.06.2026

АКТИВЫ
Денежные средства и их эквиваленты 802 329 3 086 751 4 942 858

Обязательные резервы на счетах в ЦБ РФ 0 697 697

Кредиты клиентам 14 606 302 12 354 873 11 301 775

Финансовые инструменты, оцениваемые по справедливой стоимости через прибыль или убыток 0 324 718 296 209

Инвестиции в ассоциированные организации 162 402 455 678 1 058 183

Основные средства и активы в форме права пользования 306 109 418 592 408 075

Нематериальные активы 268 737 766 564 692 120

Внеоборотные активы, предназначенные для продажи 109 277 109 277

Займы, выданные связанным и прочим сторонам 273529 191 536

Прочие активы 1 155 726 670 625 749 043

ИТОГО АКТИВЫ 17 301 605 18 461 304 19 749 773

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

Средства клиентов 730 972 712 192

Средства банков 6 606 57 896

Платежи, полученные от клиентов 418 115 459 415

Кредиты и заемные средства 74 335 5 517 5 908

Обязательства по аренде 200 032 246 836 254 800

Отложенные налоговые обязательства 1 683 218 1 133 286 1 156 715

Резервы 74 777 93 988 103 862

Прочие обязательства 2 142 515 937 615 3 172 784

ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 4 174 877 3 572 935 5 923 572

СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ

Акционерный капитал 10 000 10 000 10 000

Нераспределенная прибыль 13 119 292 14 887 273 13 825 784

Чистые активы, причитающиеся акционерам ПАО МКК «Займер» 13 129 292 14 897 273 13 835 784

Неконтролирующая доля участия (2 564) (8 904) (9 583)

ИТОГО СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ 13 126 728 14 888 369 13 826 201

ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВА И СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ 17 301 605 18 461 304 19 749 773

Источник: МСФО отчетность


